
Organisation de la formation : 
-> Intra en visioconférence 

Objectifs pédagogiques :  

• Comprendre et utiliser l'interface 
odoo 

• Utiliser les workflows de vente 
standard Odoo 

• Paramétrer différentes options 
concernant les logiciels ventes, 
CRM et facturation 

 
Modalité et délais d’accès : 
Délai de réponse à la demande de 
devis : 48h après prise de contact. 

Durée : 3 jours* 
Composition du groupe : 1 à 7 stagiaires 
Accès handicapés : Nous consulter pour 
adapter les modalités de mise en œuvre 

Méthodes pédagogiques :  

• Formation participatives, sous le 
thème de l’échange et de la convivialité. 

• Mise en pratique sur des jeux de rôle 
et mise en situation 

• Chaque stagiaire travaille sur le con-
texte de son entreprise avec ses outils 
et ses axes d’améliorations 

 

 

Public :  Responsables transformation,  
Dirigeants,  Chefs de projets,  Business 
developers,  Commerciaux,  Account 
managers 
Pré-requis : Aucun pré-requis même si 
des connaissances sur Odoo sont ap-
préciées. Être en capacité de se con-
necter à une Visio-conférence 
(connexion internet, équipements in-
formatiques,...) 

Suivi de la formation :  

• Feuilles de présence émargée par 
demi-journée 

• Formation découpée en sessions de 
2 jours maximum pour favoriser 
l’engagement des stagiaires 

Modalité d’évaluation : 

• Evaluation du niveau des stagiaires 
en amont de la formation via un 
audit du formateur 

• Evaluation pratique durant la 
formation. 

• Evaluation final via un quiz 

Moyens et assistance pédagogique : 

• Outils mis à disposition : instance 
test Odoo 

• Formation par visioconférence, type 
classe virtuelle, avec assistance 
technique  

Notre formation Odoo orienté « vente » vous présentera au premier abord l'interface ainsi que sa navigation. Vous appren-
drez par la pratique, à construire votre première base Odoo. Vous découvrirez les différentes fonctionnalités du produit 
ainsi que les modules fondamentaux pour la gestion entrepreneuriale (le CRM, la comptabilité, l'achat, la vente...). À l'issue 
de ce cours, nous pourrons également aborder une thématique connexe : site web, point de vente, production. Suite à cet 
enseignement, vous saurez utiliser Odoo pour vos missions commerciales. 

3D Dental Formation 
 02 30 32 24 03  -  contact@3ddentalformation.fr 
https://www.3ddentalformation.fr 

Siège social : 189 Rue Grieu 76000 Rouen 
SIRET : 90081284300010 
Déclaration d’activité :28 76 06366 76 
Organisme certifié Qualiopi  

*La durée variable selon les participants, en fonction de l’évaluation des besoins, et de leur prérequis sur les outils utilisés. Un formulaire de positionnement sera envoyé en amont au sta-
giaire pour évaluer les besoins, puis une proposition sera effectuée par le formateur via la convention de formation.  015—V1/20241122 
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Module 1 :  Naviguer dans Odoo 
 - L’ouverture de session 
- Le tableau de bord 
- Les écrans et vues 
- Les filtres/regroupements/favoris 
- La saisie de données 
- Navigation entre écrans (fil d’Ariane) 
 
Module 2 : Créer sa propre base Odoo (exercice pra-
tique) 
- La configuration générale 
- La création de données : articles, fournisseurs, clients 
 

Module 3 : Utiliser les modules fondamentaux de la 
gestion (exercice pratique) 
- Vente 
- Achat 
- Inventaire 
- Comptabilité 
- CRM 
 
Module 4 : Thématiques supplémentaires 
- Thématiques à aborder à votre demande 
- Production 
- Point de Vente 
- Site web 
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Ce programme est susceptible d'être adapté tout ou partie en fonction des besoins et objectifs spécifiques du client. 
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